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Jeg har stor erfaring fra en raekke sektorer i Danmark, resten af Europa, USA, Canada, Mellemgsten og Fjerngsten. Min erfaring
er bade ledelsesmaessigt pa hgijt niveau og med dyb kommerciel og faglig indsigt i flere internationalt orienterede industrier med
udvikling, produktion, markedsfgring og salg til industrier og kunder indenfor bl.a. fgdevarer, emballager, produktion,
systemintegration, service, sikkerhed og forsvar i Danmark, mange europaiske lande, USA, Canada, Mellemgsten og Fjerngsten.

Ejer-ledede virksomheder udggr en meget stor del af de virksomheder, hvor jeg har vaeret involveret i direktion og bestyrelse.
Jeg har indgdende erfaring med strategi, overordnet ledelse, gkonomisk styring, udvikling, marketing og salg p& internationalt
niveau. Dette omfatter ogsd struktur og sammenhaeng i og mellem udviklingsafdeling, marketing, salg, produktion og afsaetning.

Jeg er analytisk, malrettet, resultatorienteret, samarbejdende og laegger vaegt pa at vaere en integreret del af et team. Jeg er
autentisk og kommunikerer 8bent og zerligt. Jeg har et stort drive, stor arbejdskapacitet og er vant til at skabe resultater.

UDDANNELSE

DTU Akademiingenigr

Merkonom i organisation

Merkonom i ledelse

INSEAD - Young Managers Program
EGN - Supplerende lederuddannelse

ERFARINGSOMRADER
Generel ledelse
Situationsanalyse
Internationalisering
Markedsstrategi og salgskanaler
@konomisk styring
Forretningsudvikling

Customer Relationship Management
Kontraktforhandlinger

M&A

Baeredygtighed

Lean Produktion
Cyber-sikkerhed

Al

IT

PERSONLIGE KOMPETENCER
Resultatorienteret

Fokuseret

Ambitigs

Samarbejdsorienteret

H&rdt arbejdende

Kommunikerer 8bent, aerligt og direkte

Autentisk og tillidsveekkende

SPROG
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ERHVERVSERFARING

Netvaekst partner 2022 -

P3 bestyrelsesniveau hjzlper jeg virksomheder med at vokse og trives. Herunder
strategi, forretningsudvikling, gkonomi, nggletal, Igbende opfglgning og
evaluering samt kapitalfremskaffelse.

ASNET partner 2012 -

P3 bestyrelsesniveau arbejdede jeg med forretningsudvikling, forretningsstrategi,
finansiel analyse, gkonomi, risikoanalyse og nggletal. Vi hjaelper virksomheder
med effektiv ledelse og at sammensaette en professionel bestyrelse.

Byfarm partner 2021 - 2023
Var bestyrelsesformand i 2 selskaber. Arbejdede med udvikling og igangsaetning
af baeredygtig produktion af gkologiske urter til grossist virksomheder i Danmark
og udlandet. Solgte mine andele ultimo 2023.

Weibel konsulent 2019 - 2020
P3 direktionsniveau arbejdede jeg med go-to-market strategi for sensorsystemer
og overvagningssystemer til anti-drone Igsninger og beskyttelse af kritisk
infrastruktur og forsvar i Europa, USA og andre lande internationalt.

Terma forretningsomradechef 2008 - 2019
P3 direktionsniveau arbejdede jeg med strategi, forretningsudvikling, gkonomi og
specifikation af nye produkter, markedsudvikling og salg til industri, kritisk
infrastruktur og forsvar i Europa, USA og flere oversgiske lande.
DCS Group underdirektgr 2002 - 2008
Var bestyrelsesformand i 1 selskab og medlem i 4 selskaber.

Arbejdede med build-and-operate kontrakter til civile og militaere sektorer i en
reekke lande i Europa, Mellemgsten og Fjerngsten. Skabte stor vaekst og
fortjeneste i koncernen. Ejerne valgte senere at salge hovedparten af
aktiviteterne. Mit arbejde med salg af datterselskaberne skabte stor fortjeneste
til ejerfamilien.

DI Forsvar og Sikkerhed 2002 - 2008
Medlem af bestyrelsen for DI Forsvar og Sikkerhed. Jeg var drivkraft i arbejdet
med Offentlig-Private Partnerskaber.

Avanzi direktgr og ejer 2000 -

P& direktionsniveau har jeg arbejdet som konsulent pd deltid med analyse,
forretningsudvikling, forandringsledelse, gkonomi, salgskanaler og ledelses-
informationssystemer.
Netropolis direktgr 2000 - 2002
Var bestyrelsesformand i 1 selskab og medlem i 2 selskaber.

P3 hgit ledelsesniveau arbejdede jeg med IT-systemer og skabte god fortjeneste
for selskaberne Netropolis og Tirush. Solgte efterfglgende selskaberne.

CRI Group underdirektgr 1986 - 1997
Var bestyrelsesmedlem i 2 selskaber.

Havde globalt ansvar for avancerede IT-produkter og Igsninger til markeder i en
reekke selskaber i Danmark, Tyskland, Luxembourg, Holland, USA og Canada.
Arbejdede pd direktionsniveau med markedsfgring, salg, skonomi og produktion.

Chr. Rovsing divsionchef 1982 - 1986
Var ansvarlig for udvikling og salg af avancerede og hgjt certificerede systemer
til forsvaret i Europa og USA.



